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GOVERNOR VETOES LEGISLATION TO REQUIRE COMMUNITY OWNERS 
SEEKING TO SELL THEIR COMMUNITIES TO FIRST OFFER TO SELL THE 

COMMUNITY TO THE RESIDENTS OF THE COMMUNITY  
 

We  are  pleased  to  report  our  successful  lobbying  effort  to  convince  Governor 
Hochul  to veto A. 6231 (Thiele) which would have required manufactured home 
community  owners  to  give  their  residents  a  “right  of  first  refusal”  before  being 
allowed to sell the community.   
 

Under the proposed legislaƟon, if a community owner reached a deal to sell his/
her  manufactured  home  community  to  a  new  owner,  the  community  owner 
would have been required  to put  the sale on hold  to noƟfy  the residents of  the 
community  of  the  planned  sale,  and  the  residents  were  then  given  a  140‐day 
period to buy the community if they were able match the price.   
 

NYHA strongly opposed this  legislaƟon and fought to obtain a veto, arguing that 
the requirement in the bill to delay a sale for at least 140 days would significantly 
impair the market for communiƟes and also frustrate the sale of communiƟes in 
need of upgrades.    In addiƟon, among other arguments, the AssociaƟon pointed 
out  that  the  right  of  first  refusal  would  even  have  been  given  to  communiƟes 
where the current owner(s) sought to transfer the community to their children, or 
to other members of an exisƟng ownership team.     
 

The  AssociaƟon  thanks  Governor  Hochul  for  vetoing  the  bill  and  for 
acknowledging  in  her  veto message  that  manufactured  home  communiƟes  are 
vital sources of affordable home ownership.  We look forward to working with the 
legislature  and  the  Governor  to  enact  sensible  legislaƟon  that  encourages  and 
enhances manufactured home communiƟes.  
 

See the Governor’s veto message on page 5. 
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FROM THE NYHA PRESIDENT 

STATISTICAL SURVEYS, INC. 
 

You have seen our figures quoted by manufacturers. Now you can have a report on your sales territory. 
Monthly cost is $19.00 per report. To order, complete the form below: 

 
 
Company________________________________________________________________________________________  
 
Address:________________________________________________________________________________________  
 
City_____________________________________________________ State_________ Zip:___________________  
 
Counties Desired: 1___________________________ 2___________________________ 3________________________________  
    
    4___________________________ 5___________________________ 

 

 
On a monthly basis you will receive: 
 Top 30 manufacturers statewide  
 Top 30 cities statewide 
 A five-county report that lists sales by county, by brand and by type 

 
Send to: Cheri Curtis, Statistical Surveys, Inc. 

PO Box 88004, Grand Rapids, MI 49518-0004 Phone: 616-281-9898 Fax: 616-281-1876 

JOE BUSHEY 

NYHA: MANY MEMBERS, ONE STRONG VOICE! 

 
A NEW YEAR, A FRESH START 

 
I  hope  all  of  you had  a  peaceful  and  relaxing holiday  season  and  that  2023  is 

already off  to a great start  for you.   As  I hope you are well aware of by now,  the 
industry received a late Christmas present this year when Governor Hochul vetoed 
A.6231,  the  Right  of  First  Refusal  Bill  (see  Veto message  on  Page  5).  This  was  a 
direct result of a  lot of effort by Mark Glaser and Nicola Coleman on our behalf.  I 
want to commend and thank them for a job very well done. 

Unfortunately,  this  does  not  bring  to  an  end  to  the  push  by members  of  our 
state Assembly and Senate to this unnecessary legislaƟon. If you have not read the 
governor’s leƩer vetoing the 2022 legislaƟon, I urge you to. The Governor was very 

clear  that  she  was  not  willing  to  sign  it  in  its  current  form,  but  leŌ  open  the  possibility  that  with  some 
changes  she  would  be  willing  to  sign  a  revised  version  of  this  legislaƟon.  NYHA must  stay  very  acƟve  in 
discussions with our legislaƟve leaders and be clear that there is not a need for this legislaƟon and present a 
beƩer alternaƟve than what the 2022 bill had laid out. 

Now more than ever, it is important to support your state associaƟon. Please commit to doing a liƩle bit 
more this year than you did last year. Remember we only grow by embracing change and we always need to 
be  aware  of  what  challenges  and  opportuniƟes  are  ahead.  I  wish  all  of  our  members’  good  health  and 
prosperity in 2023 and look forward to seeing you again at one of our upcoming meeƟngs or events.  
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Print AdverƟsing* 
Housing Now NewsleƩer Full Page AD (7.5"x10") ‐ Price: $500/yr  
Housing Now NewsleƩer Half Page AD (7.5" x 4 7/8" or 3 5/8" x 10") ‐ Price: $250/yr  
Housing Now NewsleƩer Quarter Page AD (7.5" x 2 3/8" or 3 3/8" x 4 7/8”) ‐ Price: $150/yr  
Housing Now NewsleƩer Business Card Sized AD (3.5" x 2" or 2" x 3.5") ‐ Price: $100/yr  
 
NewsleƩer ads should be submiƩed in .jpeg or .gif format. You can use the same ad for all 12 months, or can 
switch monthly. Ads are due by the 5th of each month. 
 
*NewsleƩer adverƟsers can submit one arƟcle about your company for one Housing Now issue per year. 

Website‐ www.nyhousing.org 
We are conƟnuing our markeƟng efforts to drive more and more traffic to our new website. The conƟnued 
development of our comprehensive website offers more value to our members. One of those benefits is the 
ability to send leads to member websites, and that effort is conƟnuing to gain momentum.  By purchasing a 
web banner ad on our website, www.NYHousing.org makes it SUPER EASY for potenƟal customers to contact 
you!    
 
AdverƟsing opportuniƟes for our website are listed below for your consideraƟon:     
 
Website AdverƟsing 
 
Website Banner Ad ‐ Monthly SubscripƟon              Member Price: $50/mo  
Website Banner Ad ‐ Quarterly SubscripƟon          Member Price: $125  
Website Banner Ad ‐ Yearly SubscripƟon                   Member Price: $500/yr  
 
Website banner ads should be no smaller than 300 x 300 px and should be submiƩed in .jpeg or .gif format. 

QuesƟons?? Call NYHA at 800‐721‐HOME or email Kathy@nyhousing.org 
 
Payment – you can now pay for adverƟsing with a credit card directly from our website, or an invoice can be 
generated for payment by check/money order. More info for adverƟsing and to pay with a credit card can be 
found here: hƩps://www.nyhousing.org/adverƟsing 

2023 ADVERTISING 
 OPPORTUNITIES AVAILABLE! 
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NEW YORK HOUSING ASSOCIATION 
2023 CALENDAR OF EVENTS: JANUARY‐JUNE 

(TentaƟve – dates & Ɵmes subject to change)  
 
Jan 18    CE Course      Remote        9am – 12pm 
 
Jan 19    21B & Mechanics    Remote        9am – 4pm 
 
Jan 25    Board MeeƟng    Remote        9am ‐ 12pm 
 
Mar 23   Area MeeƟng      Buffalo ‐ The Woodlands    9am – 12pm 
 
Mar 23   CE Course      Buffalo ‐ The Woodlands    1pm – 4pm 
 
Mar 24   21B & Mechanics    Buffalo ‐ The Woodlands    9am – 4pm 
 
Apr 5    Area MeeƟng      Rochester – Hilton Garden Inn  9am – 12pm 
 
Apr 5    Networking Lunch    Rochester ‐ Hilton Garden Inn  12pm ‐ 1pm 
 
Apr 5    CE Course      Rochester – Hilton Garden Inn   1pm – 4pm 
 
Apr 6    21B & Mechanics    Rochester – Hilton Garden Inn  9am – 4pm 
 
Apr 25   Board MeeƟng    NYHA Office        10am – 2pm 
 
Apr 26   Area MeeƟng      Saratoga        9am – 12pm 
 
Apr 26   CE Course      Saratoga        1pm – 4pm 
 
April 27  21B & Mechanics    Saratoga        9am – 4pm 
 
May 10  Area MeeƟng      Syracuse        9am – 12pm 
 
May 10  CE Course      Syracuse        1pm – 4pm 
 
May 11  21B & Mechanics    Syracuse        9am – 4pm 
 
May 17  Area MeeƟng      Long Island        9am – 12pm 
 
Jun 14    Area MeeƟng      Homewood Suites, Newburgh  9am – 12pm 
 
Jun 14    Networking Lunch    Newburgh        12pm – 1pm 
 
Jun 14    CE Course      Newburgh        1pm – 4pm 
 
Jun 15    21B & Mechanics    Newburgh        9am – 4pm 
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Real Estate Agents Matter! 

Sell your park today with our trusted team. 

We want to earn your business! 

No listing required! 

All deals confidential! 

Long list of Qualified Buyers! 

Over 55 years of experience! 

FREE valuation of your park! No obligation! 

As interest rates increase, park values decrease. 

Let’s work together! 

Call your trusted adviser today: 

585-224-0100 x 202 

Fඈඋ ආඈඋൾ ංඇൿඈඋආൺඍංඈඇ, ඏංඌංඍ ඐඐඐ.උඈർඁർඈආඋൾൺඅൾඌඍൺඍൾ.ർඈආ 
ඈඋ ൾආൺංඅ Jൾඋඋඒ Cඎඋඋൾ ൺඍ ඃൾඋඋඒ@උඈർඁർඈආඋൾൺඅൾඌඍൺඍൾ.ർඈආ 



 

Page 10 

2023 AREA MEETINGS WILL BE HELD IN PERSON! 

We plan to host the 
Area MeeƟngs 

in  person in 2023: 
 

Buffalo ‐ March 23 
Rochester ‐ April 5 
Albany ‐ April 26 
Syracuse ‐ May 10 

Long Island ‐ May 17 
Newburgh ‐ June 14 

2023 AREA MEETINGS 
will be FREE for all 
NYHA Members! 

WHAT TOPICS WOULD YOU LIKE TO HAVE COVERED? 
LET US KNOW! 

 

Call: 800‐721‐HOME 
Email: bob@nyhousing.org or kathy@nyhousing.org 
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Do your employees 
receive emails from 

NYHA? 
 

Visit our website at: 
www.nyhousing.org/

create-account 
to sign them up as a 

staff member of 
your company so 
they don’t miss 

important & timely 
information! 
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NEED ASSISTANCE? 
 

Contact us at: 
 

634 Watervliet Shaker Rd. 
Latham, NY 12110 

Phone: 518‐867‐3242 
Fax: 518‐867‐3242 

E‐mail: 
bob@nyhousing.org 
kathy@nyhousing.org 

Website: 
www.nyhousing.org 

ATTORNEY RECOMMENDATIONS  
 
The  NYHA  office  gets  many  requests  from  members  throughout  New  York  looking  for  names  of 
AƩorney’s  with  knowledge  and  experience  on  Manufactured  Housing  issues.  SomeƟmes  our 
AƩorney members are too far away or are too busy to take on new clients.  
 

If you have an AƩorney to recommend, suggest they contact the AssociaƟon office via phone (800‐
721‐HOME) or email (info@nyhousing.org) to be added to our list. 
 

The current list can be found at: hƩps://www.nyhousing.org/news/aƩorney‐recommendaƟons 

The NYHA Office will be 
closed on Friday and 
Monday, December 

23 & 26, 2022 for the 
Christmas Holiday. 
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NEWS & NOTES 

The  Department  of  Energy  released  its  Zero 
Energy  Ready Home  (ZERH)  program  requirements 
necessary for manufacturers to receive a $5,000 tax 
credit  under  the  InflaƟon  ReducƟon  Act  of  2022’s 
amendments to Internal Revenue Code SecƟon 45L. 
To manufacture homes recognized as meeƟng ZERH 
requirements,  a  manufacturer  must  register  as  a 
ZERH  Manufactured  Home  Plant  Partner  and 
complete  a  cerƟficaƟon  process  through  a  Quality 
Assurance  Provider  recognized  by  the  Department 
of  Energy  or  Environmental  ProtecƟon  Agency.  To 
meet the ZERH requirements, a new manufactured 
home  must  meet  Energy  Star  Version  3 
requirements and some addiƟonal requirements.  

The  addiƟonal  requirements  are  broken  into 
three categories:  
Mandatory  Efficiency  Requirements  –  prescripƟve‐ 

or  performance‐based  requisite  features  for 
envelope  and  glazing  (based  on  Climate  Zone), 
thermostat and ductwork, and marriage line seal 
and duct installaƟon. 

AddiƟonal  Efficiency  Requirements  –  a  series  of 
opƟonal  features  with  point  values  that  must 
combine to meet total values that are increased 
from the values in Energy Star Version 3. 

Mandatory  Technical  Requirements  –  prescripƟve 
factory  construcƟon  methods  that  must  be 
documented  and  verified  through  DAPIAs  and 
IPIAs.  
The  ZERH  program  is  a  pilot  program,  so  the 

requirements were  issued without  the opportunity 
for  review  or  public  comment.  The Department  of 
Energy  states  that  it  will  devote  substanƟal 
resources  to  studying  manufactured  home 
methods,  innovaƟons,  and  techniques  and  will 
engage  in  a  public  comment  process  beginning  in 
2023  for  future versions of  the ZERH program. The 
ZERH program is in addiƟon to the current 45L New 
Energy Efficient Home Tax Credit  for manufactured 
homes which is sƟll available for manufacturers. For 
homes  completed  by  December  31,  2022,  the 
exisƟng 45L tax credit is retroacƟvely extended in its 
current  form  (a  $2,000  credit).  For  homes 
completed  aŌer  December  31,  2022,  but  before 
December  31,  2032,  the  45L  tax  credit  has  been 
modified  and  will  apply  to  manufactured  homes 
that meet the qualificaƟons of Energy Star Version 3 
(a $2,500 credit). 

PROGRAM REQUIREMENTS FOR ZERO ENERGY READY HOME TAX CREDIT RELEASED 

TREASURY ISSUES FAQS TO CONSUMERS ABOUT 
ENERGY EFFICIENCY HOME IMPROVEMENT TAX 

CREDITS  
 

The  Department  of  Treasury  and  the  Internal 
Revenue  Service  (IRS),  in  coordinaƟon  with  the 
Department of Energy, have  released FAQs  to help 
families,  homeowners,  and  renters  lower  energy 
costs  by  using  new  and  expanded  tax  credits, 
secured under the InflaƟon ReducƟon Act, to invest 
in  energy  efficiency  upgrades  to  homes.  The  FAQs 
provide  detailed  informaƟon  on  how  families  can 
access  several  tax  credits  for  making  energy 
efficiency upgrades to their homes over the next ten 
years.  These  FAQs  are  part  of  the AdministraƟon’s 
ongoing  efforts  to  educate  the  public  about  how 
they  can  benefit  from  the  investments  in  the 
InflaƟon ReducƟon Act. 

7,998 NEW HUD CODE HOMES SHIPPED IN 
NOVEMBER 2022 

 

In  November  2022,  7,998  new  manufactured 
homes were  shipped,  a  decrease of  687 homes or 
7.9  percent  compared  to  October  2022,  and  a 
decrease of 1,062 homes or 11.7 percent compared 
to  November  2021.  Compared  with  the  same 
month  last  year,  shipments  of  both  single‐secƟon 
and mulƟ‐secƟon homes were down, by 6.0 percent 
and  16.3  percent,  respecƟvely.  The  seasonally 
adjusted  annual  rate  (SAAR)  of  shipments  was 
93,201  in  November  2022,  down  5.8  percent 
compared to the adjusted rate of 98,907 in October 
2022.  The  SAAR  corrects  for  normal  seasonal 
variaƟons and projects annual  shipments based on 
the current monthly total.  
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READY TO SELL MORE HOMES IN 2023?  

Awesome.  Here's  an  easy  way  to  make  that 
happen: 

 Post. Your. Prices. 
 Now hold on! Don't delete this email and block 

me. There's a reason I'm saying this, and I promise 
that  reason  isn't  that  I  don't  understand  the 
manufactured housing sales business. 

  Just hear me out...the housing market is at a 
point at which it has never been before. Housing 
affordability is at an all Ɵme low, inventory is at an 
all  Ɵme  low,  prices  are  near  an  all  Ɵme high,  and 
home  buyers  are  frustrated  and  looking  for  an 
alternaƟve. 

  Don't  believe  me?  Here's  the  affordability 
index below. We're  at  a  record  low, which means 
everyone is stretching to afford a place to live.  

And even  if you can afford a new home,  there's 
not many out there. That's not good either.  

Unfortunately,  most  of  those  potenƟal  home 
buyers  are  wholly  unaware  of  manufactured 
housing. They don't know anything about the homes 
or  sales  process,  nor  do  they  know  what  a  great 
value  the  product  is.  They  have  no  idea  that  our 
industry builds a great home for less than $100 per 
square foot. 

  We  can  talk  about  affordable  housing,  great 
deals, year end sales, Tax season promos, etc. unƟl 
we're  all  blue  in  the  face,  but  that  doesn't  show  a 
customer what a great value a manufactured home 
is. It doesn't show them that even though they may 
be  freshly  priced  out  of  the  site  built market,  they 

can sƟll afford a nice new manufactured home 
for their family. 

 The only way to show value and affordability 
is to show the product, and to show the price. 
That's  it.  Let  the  potenƟal  home  buyer  see  that 
"yes,  this  is  a  nice  home",  and  "yes,  it's  a  great 
price." 

  Think  about  it  this  way:  modern  consumers 
are  used  to  a  VERY  simple  and  stress  free 
purchase  process.  They  hate  and  avoid  stressful 
purchase  experiences.  Amazon,  CarMax,  Neƞlix, 
Uber,  and  many  other  successful  firms  have 
excelled  because  they  took  stress  out  of  the 
customer  experience.  They  made  buying  their 
product easy and simple. 

 Can you imagine anything more stressful and 
uncomfortable  than  looking  at  a  MH  retailer's 
website, finding the home you love, going to take 
a  tour  of  it,  then  finding  out  that  it's  too 
expensive  for  your budget? Even  if  there were a 
house  on  the  lot  that  was  in  your  price  range, 
you'd  be  so  deflated  that  nothing  looks  good 
anymore. 

 So what do new home buyers do if there's no 
price?  Most will avoid the possibility of 
disappointment all together, and go buy 
something else.  Something  that's  NOT  a 
manufactured home. 

  The  only  constant  is  change,  and  the  home 
buying  environment  is  changing.  If  you're  not 
posƟng your pricing, it is Ɵme to change as well. I 
promise that the work will be worth it in the long 
run. 

  Need  some  help  markeƟng  and  adverƟsing 
your new or used manufactured homes? Sales not 
where you want them to be? Bild Media can help. 
Contact David Finney  to  schedule a FREE consult 
today  to  figure  out  how  to  help  you  sell  more 
homes in 2023. Have a great New Year! 

David Finney  
hƩps://bildmedia.io/ 
David@bildmedia.io 
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The Consumer Guide to Factory‐Built Housing is a 
fantastic resource to share with prospective 

tenants. Buying a home is a big step! The facts and 
info included in the Buying Guide help make the 

process more understandable. 
Help your tenants make smart and well‐informed 
buying decisions by offering them a copy of this 
Guide. NYHA Members can purchase the Guide 

from the Association office for $1 each. 
You must make a minimum purchase of 25 Guides. 

For more info, please contact: 
Kathy@nyhousing.org or call 800‐721‐HOME 
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CHECK OUT THE NYHA 2023 CALENDAR: 
 

www.nyhousing.org/events 




